
Koti / 1/ 2023

” Markkinoiden kestävimmän  
 puulattian tarina

O&O Academy antaa avaimia parhaaseen asiakaspalveluun  I  Ruukinkujan showroomin uudet tuulet!

Matot mittojen mukaan kodin moniin tiloihin  I  COREtec Naturals -mallisto kestää katseita ja kulutusta 

Liberty-lattioiden tuoteperhe tekee vaikutuksen  I  Kierrätysmateriaaleista valmistettu Ege ReForm Flux 

Orac Decor: 3 tyylikästä sisustusideaa  I  Sisustusmateriaalien hiilijalanjäljet pian loopin alla
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Kansainvälinen kumppanuus 
tukee yhteistä menestystä 
myös paikallisesti  

Verkostoituminen on ollut meillä Orient Occidentilla kaiken toimin-
tamme keskiössä aina yhtiömme perustamisesta alkaen. Mielestäni tätä 
kuvaa hyvin se, että yli 100-vuotiaan maahantuontiyhtiömme nimessä 
orient tarkoittaa itämaita ja occident länsimaita. 

Kestävät kansainväliset kumppanuudet ovat meillä pysyvästi arvossaan: 
teemme tiivistä yhteistyötä useiden maailman tunnetuimpiin lukeutuvi-
en sisustusmateriaalivalmistajien kanssa. Tämän ohella olemme olleet 
jo 1970-luvulta lähtien osa Homedecor International Groupia. Se on 
kansainvälinen, itsenäisten maahantuonti- ja tukkuliikkeiden yhteenliit-
tymä, joka toimii lattiamateriaalien saralla. Järjestöön kuuluu yrityksiä 
lähes kaikista läntisen Euroopan maista, ja sillä on edustajansa myös 
Yhdysvalloissa ja Kanadassa.  

Tiivis yhteistyö HDIG-verkoston jäsenten kanssa antaa yhtiöllemme 
vahvuuksia, jotka jalkautuvat päivittäisessä toiminnassamme myös pai-
kallisten jälleenmyyjiemme konkreettiseksi hyödyksi. Ajantasainen tieto 
muun muassa lattiamateriaalien ominaisuuksien kehittymiseen, mark-
kinan muutoksiin sekä kuluttajatrendeihin liittyen vahvistaa niin meitä 
kuin teitäkin. Tieto tuo tuloksia, kuten O&O Academy -koulutuskoko-
naisuutemme lupaus kuuluu.  

Yhtiömme laaja-alainen verkostoituminen on hedelmällinen perusta 
paikalliselle yhteistyöllemme yleisemminkin. Sen ansiosta hintamme 
ovat kilpailukykyisiä ja toimituksemme varmoja maailman myllerryk-
sistä huolimatta. Lisäksi edustamamme lattiatuotteet, kuten HDIG-ryh-
män oman Liberty-tuotemerkin vinyylit ja laminaatit, ovat teknisiltä 
ominaisuuksiltaan laajasti testattuja ja hyvin toimiviksi todettuja erilai-
silla markkinoilla ja erilaisissa käyttöyhteyksissä ympäri maailman. 

Olipa siis kyse tuotteista itsestään, niiden ominaisuuksien ymmärtämi-
sestä, myymäläesillepanoista, markkinoinnista tai mistä tahansa muusta 
kumppanuutemme sateenvarjon alle osuvasta aiheesta, me orienttilaiset 
olemme teidän tukenanne – oman tiiviin ja tehokkaan verkostomme 
turvin. 

Lämpimin yhteistyöterveisin,
Mikko Puputti
toimitusjohtaja, Orient Occident
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O&O Academy -koulutuskokonaisuuden 
kehittämisestä vastaava Henrik Rannikko 
kertoo lattiatuotteiden ja muiden sisustusma-
teriaalien maahantuojan Orient Occidentin 
haluavan tukea kumppaneittensa menestystä 
kaikin keinoin; yksi keskeisimmistä on myy-
jien henkilökohtaisen tiedon ja osaamisen li-
sääminen. Keväällä 2023 myyjien käyttöön 
avattu koulutuskokonaisuus O&O Academy 
on erityisesti tuotteiden teknisiin ominaisuuk-
siin liittyvän tiedon saralla runsaudensarvi, jol-
le ei löydy toimialalla vertaista.

– O&O Academy on monipuolisuudessaan ai-
nutlaatuinen kokonaisuus. Se lähtee perusaja-
tuksesta, että tieto tuo tuloksia. Me haluamme 
olla jälleenmyyjillemme kumppani, joka on jat-
kuvasti mukana siellä arjessa, kehittämässä ja 
lisäämässä myyntihenkilöstön asiantuntijuutta.  

– O&O Academyn erilaisten koulutusten avulla 
niin kokeneet kuin uudet myyjät oppivat tunte-
maan ja voivat omaksua myös kalliimman hin-
takategorian tuotteiden kilpailuedut. Näin he 
voivat hyödyntää niitä omissa keskusteluissaan 
kodinsisustajien kanssa. Tavoitteemme on auttaa 
myyjiä ymmärtämään mahdollisimman hyvin, 
minkä takia joku tietty lattiatuote on toista hin-
tavampi ja mistä esimerkiksi laminaatin laaduk-
kuus muodostuu. Kun tuote on niin sanotusti 
”hallussa”, myyjä pystyy luomaan kiinnostusta 
ja lopulta myös suosittelu osuu huomattavasti 
varmemmin maaliinsa, hän täsmentää.   

VERKOSSA JA KASVOKKAIN – KOKENEILLE JA 
UUSILLE MYYJILLE 
O&O Academy pitää sisällään kattavan kirjon 
pikaverkkokursseja sekä asiantuntijoiden ve-
tämiä syventäviä webinaareja sisustusalan ajan-

TIETO TUO TULOKSIA! 

O&O Academy antaa avaimia  
parhaaseen asiakaspalveluun

kohtaisiin aiheisiin ja uutuustuotteisiin liittyen. 
Koulutuksia järjestetään myös perinteisemällä 
mallilla kasvokkain kohdaten jälleenmyyjien 
omissa tiloissa sekä Orient Occidentin Sho-
wroomeilla Espoossa ja Helsingissä. 

– Meille on tärkeää, että jokainen oppija tulee 
huomioitua yksilönä. Siksi oppimisen muotoja 
on tarjolla useita, ja ne myös tukevat toinen 
toisiaan. Myyjä voi ensin tutustua esimerkiksi 
lattiatuotteeseen verkkokurssilla ja myöhem-
min syventää osaamistaan osallistumalla we-
binaariin. Tai sitten toisin päin, mikä itselle 
luontevimmalta tuntuukin, Rannikko sanoo.

– Ja kuten tuttua on, kaikki kurssimme, webi-
naarimme ja koulutustilaisuutemme ovat aina 
kumppaneillemme maksuttomia, hän muistut-
taa hymyillen.    

Mahdollisimman kattava ja ajantasainen tuotetuntemus on laadukkaan asiakaspalvelun keskeisimpiä kulmakiviä. 

Kun myyjä osaa vastata asiakkaan kysymyksiin sujuvasti sekä sovittaa asiakkaan tarpeet ja tietyn tuotteen 

tarjoamat edut yhteen, ollaan heti iso askel lähempänä ostopäätöksen syntymistä.
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K I I T E T T Ä V Ä N  S I S U S T U S O S A A M I S E N  A S I A L L A

Verkkokurssit
• Aihepiireinä esim. tietty tuote, tuotekategoria tai tuotteen asennus
• Voidaan suorittaa helposti nopeasti ajasta ja paikasta riippumatta  

(kurssien kesto n. 10–15 min.)
• Mukana pelillisyyttä, myyjäkollegat voivat ”kisata” keskenään
• Sopii hyvin myös uusien myyjien perehdyttämiseen

Webinaarit  
• Syventää osaamista tietystä tuotteesta tai muusta aihepiiristä
• Ajankohtaiset aihenostot sisustusmyynnin alalta mm. trendeistä 
• Mahdollisuus keskusteluun tuoteasiantuntijan kanssa

Myymäläkoulutukset ja koulutuspäivät 
• Räätälöidään jälleenmyyjäliikkeen tarpeiden mukaan,  

myös oppijoiden lähtötasot huomioiden 
• Tehokas tapa kouluttaa isompi porukka kerralla  

(koko myymälän henkilökunta tai tietyn osaston henkilöstö) 
• Osallistava ja vuorovaikutteinen oppimisen malli – tullaan tutuiksi! 
• Järjestetään ympäri Suomen jälleenmyyjän tiloissa tai  

O&O Showroomeissa

T I E T O  T U O  T U L O K S I A .

K-rauta Espoon keskuksen sisustuksen ja kodinkalustamisen myyntipäällikkö Ninni Puranen kertoo,  

että liikkeen koulutuskulttuuri on perinteisesti nojannut ennen kaikkea henkilöstön välisen vertaisoppimisen  

sekä tuote-edustajien järjestämien koulutusten varaan. O&O Academyn tarjoamat uudenlaiset oppimisen 

mahdollisuudet on otettu K-raudan sisustusosastolla innostuneesti vastaan.

K-RAUTA ESPOON KESKUS AUTTAA ASIAKASTAAN ONNISTUMAAN!

Lattiamyynti sujuu O&O Academyn opeilla

Sisustustuotteet kuten lattiamateriaalit kehittyvät nopeasti, mikä tar-
koittaa myös niihin liittyvän teknisen tiedon päivittyvän ja lisääntyvän 
varsin nopealla tahdilla. Muun muassa kestävyysluokitukset, askelää-
nien vaimennusarvot, ponttityypit ja asennustavat ovat asioita, joiden 
osaaminen ja omaksuminen ovat avainasemassa niin laadukkaan asia-
kaspalvelun kuin myynnissä menestymisen kannalta. 

– Esimerkiksi lattian uusiminen on kodinsisustajalle iso satsaus. Me 
haluamme auttaa asiakastamme onnistumaan ja O&O Academystä 
saatavat opit tukevat hyvin tätä tavoitetta. Olemme hyödyntäneet kou-
lutuksia sekä kokeneempien myyjien osaamisen päivittämisessä että 
uusien myyjien perehdytyksessä, Puranen kertoo.

PIKAVERKKOKURSSIT TIETOPANKKEINA MYYJIEN ARJEN OSANA
Kaikkein eniten K-rauta Espoon keskuksessa on Purasen mukaan 

käytetty eri tuotteiden ominaisuuksiin napakasti pureutuvia verkko-
kursseja. 

– Kurssit ovat laajuudeltaan juuri sopivia, eli asiakaspalvelun kannalta 
keskeiset asiat on esitetty selkeästi ja mieleenpainuvalla tavalla, hän 
sanoo. 

Verkkokurssimuotoinen oppiminen saa myyntipäälliköltä kiitosta 
myös joustavuudestaan: se solahtaa saumattomasti osaksi liikkeen 
arkea.  

– Verkkokurssit ovat olleet käytännöllinen lisä meidän kouluttami-
sen tapoihimme, koska ne eivät edellytä sen kummempia ponniste-
luja esimerkiksi työvuorojen aikatauluttamisessa. Nopeita kokonaisia 
kursseja voi suorittaa lähes milloin tahansa, kun myymälässä sattuu 
olemaan hiljaisempi hetki. Yksittäisen kurssin voi jättää kesken, jos 
asiakas saapuu henkilökohtaisesti palveltavaksi. On lisäksi kätevää, 
että koulutuksen voi suorittaa loppuun myöhemmin ja halutessaan 
vaikka toisella tietokoneella tai kännykällä.

Espoossa on saatu O&O Academyn kursseista hyviä kokemuksia 
myös tilanteissa, joissa yksittäisiä tuoteteknisiä asioita on pitänyt tar-
kistaa palvelukohtaamisen aikana.

– Se että meidän myyjä osaa vastata kaikkiin asiakkaan kysymyksiin 
juuri siinä hetkessä, on ihan kriittinen tekijä paitsi positiivisen asiakas-
kokemuksen muodostumisen myös kauppojen syntymisen kannalta. 
Verkkokurssit toimivat hyvinä tietopankkeina meidän myyjille myös 
iltaisin ja viikonloppuisin, kun tuotetoimittajan edustaja ei välttämättä 
ole tavoitettavissa, Puranen summaa kiittäen.   

Tutustu  
koulutuksiin  
tarkemmin ja  
rekisteröidy  
käyttäjäksi:
O O A C A D E M Y. F I

V E R K KO - 
K U R S S I T

W E B I N A A R I T

KO U L U T U S - 
PÄ I VÄT

”O&O Academyn 
verkkokurssit ovat tiiviitä 

tietopaketteja, joissa on 
mukana kaikki hyvän 

asiakaspalvelun  
edellyttämät asiat. 
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Syksyllä valmistunut Orient Occidentin Espoon-showroomin uudistus tarjoaa lattiamateriaalien jälleenmyyjille 

aiempaa enemmän mahdollisuuksia asiakaspalvelun ja myyntiosaamisen kehittämiseen. – Haluamme tarjota 

kumppaneillemme inspiraatiota ja näkemystä mutta myös konkreettisempia työkaluja hyvän tuloksen tekemiseen, 

Orient Occidentin apulaistuotepäällikkö Juha Salovirta toteaa.

Espoon Ruukinkuja 2:ssa sijaitseva Orient 
Occidentin showroom on toiminut jo vuosia 
paikkana, jossa voi tutustua yhtiön tuote- ja pal-
veluvalikoimaan koko upeassa laajuudessaan. 
Aiemmin showroom on houkutellut vierailul-
le ja asiantuntevan opastuksen äärelle erityises-
ti Orient Occidentin projektimyynnin suunnit-
telija-asiakkaita. 

Nyt 650-neliöinen, valoisa ja viihtyisä sho-
wroom-tila on kuitenkin uudistettu paremmin 
koko moninaista asiakaskuntaa palvelevaksi. 

– Olemme järjestäneet Ruukinkujalla jälleen-
myyjille tuotekoulutuksia aika ajoin aiem-
minkin. Nyt olemme kuitenkin panostaneet 

TULOKSELLISIA EVÄITÄ MYYNTITYÖHÖN ESPOOSTA

Ruukinkujan showroomin uudet tuulet! 

jälleenmyyjiemme tarpeiden ja toiveiden täyt-
tämiseen ihan uudella tavalla. Kumppanuuden 
tiivistämisen ja sen myötä yhteisen menestyk-
sen asialla tässä ollaan, Salovirta hymyilee.   

KAIKKI UUDET TELINEMALLIT NÄYTILLÄ
Ruukinkujan showroomin uudistus toi mu-

kanaan muun muassa selkeämmän, jälleen-
myyjäkumppanien tarpeet huomiovan pohja-
ratkaisun. Uusille myymälätelineille on varattu 
omat alueensa – mukana ovat niin erilaiset lat-
tiamateriaalit kuin mittatilausmatotkin. 

– Tasokkaat tuotetelineet ovat houkuttelevan 
myymäläesillepanon kulmakivi. Niiden avulla 
herätetään asiakkaan huomio ja kerrotaan kun-

kin tuotteen keskeisimmät myyntiargumentit, 
Salovirta muistuttaa.

– Uudistuksen myötä erilaisiin telinetyyppei-
hin tutustuminen on myymälähenkilökunnal-
le helppoa ja havainnollista. Lisäksi olemme 
kiinnittäneet erityistä huomiota siihen, että tila 
on kokonaisuutena inspiroiva. Esillä on run-
saasti yhtenäisiä sisustuskokonaisuuksia, jotka 
antavat ideoita tuotteittemme soveltuvuudesta 
erilaisiin huoneisiin ja tarpeisiin, Salovirta lisää. 

Espoossa on siis jatkossa esillä entistäkin pa-
rempi kattaus myös laminaatteja, vinyylejä ja 
muita lattiamateriaaleja sekä mittatilausmattoja 
erilaisin kanttauksin viimeisteltyinä. 

Ruukinkujan showroomissa voi tutustua moniin erilaisiin tuotetelineisiin 
yhdellä kertaa. Myös inspiroivia esimerkkiasennuksia on näytteillä useita. 

– Tuotemerkeistämme ovat esillä muun muas-
sa Liberty, Parky, COREtec ja Loc Floor. 
Ympäristölle ystävällisemmät hiilineutraalit 
tuotteet ovat showroomissa vahvasti edustet-
tuina. Kaikkiaan tutustuttavissa on siis erittäin 
monipuolinen valikoima pitkäikäisiä ja kaunii-
ta vaihtoehtoja useimpiin kodin tiloihin, Salo-
virta lupaa. 

HENKILÖKOHTAISTA TUKEA OSAAMISEN 
KARTUTTAMISEEN

Showroomin päivitys liittää Ruukinkujan 
tilan toiminnan yhä tiiviimmin Orient Occi-
dentin jälleenmyyjille tarkoitetun O&O Aca-
demyn osaksi. O&O Academy on monipuo-
linen koulutuskokonaisuus, johon kuuluu 
muun muassa verkkokursseja.  

– Haluamme huomioida yhä paremmin myy-
jien erilaiset lähtökohdat ja oppimisen tavat. 
Siksi tarjoamme jatkossa mahdollisuuden va-
rata aikoja myös henkilökohtaisiin tuotekou-
lutuksiin. Pienille porukukoille räätälöitävissä 
koulutuksissa voidaan käydä asiakasymmär-
ryksen kehittämiseen, tuotteiden käyttökoh-
teisiin, myynnilliseen argumentointiin liittyviä 
asioita syvällisemmin läpi. Moni asiantunti-
jamme on itsekin entinen sisustusalan myyjä, 

Orient Occidentin Espoon tuote-esittely- ja 
koulutustilan uudistus toteutettiin erityisesti 
jälleenmyyjäasiakkaiden tarpeita ajatellen. 

eli näkemystä ja kokemusta löytyy, Salovirta 
sanoo.

SHOWROOMIT RUUKINKUJALLA JA  
MIKONKADULLA

Viime vuoden syksyllä avattu Orient Occi-
dentin toinen showroom Helsingin keskustas-
sa palvelee Ruukinkujan uudistuksesta huoli-
matta tuttuun tapaan. 

– 2022 avatun Mikonkadun showroomin valtti 
on sen kätevä sijainti Rautatientorin laidalla. 
Keskustan showroomimme tarjoaa suurelta 
osin samat edut kuin Ruukinkujan vastaava, 
mutta tilojen erilaiset pinta-alat tuovat asiaan 
omat rajoitteensa. Toisin sanoen Ruukinkujalla 
on esillä tuotteita ja tuotetelineitä lähtökohtai-
sesti paljon runsaammin. Mikonkadulla keski-
tymme uutuuksiin ja menekkituotteisiin, mutta 
voimme tuoda sinne mitä tahansa muutakin 
tutustuttavaksi, kun niin erikseen sovitaan. 

Orient Occidentin Helsingin keskustan sho-
wroom eroaa Ruukinkujan esittely- ja koulu-
tustilasta myös tunnelmaltaan. Arvokkaassa 
myöhäisjugend-kiinteistössä sijaitsevan sho-
wroomin sisustus on elegantti kokonaisuus 
skandinaavista luksusta.  

– Keskustan showroom on tilana hienostu-
neempi, rennompi ja intiimimpi. Se toimii hie-
nosti esimerkiksi tilanteissa, joissa tuotekou-
lutus halutaan järjestää muun virkistyspäivän 
yhtenä osana esimerkiksi aamupäivän aikana. 
Toki niissä upeissa tiloissa ja meidän muka-
vien asiantuntijoiden seurassa viihtyy helposti 
pidemmänkin tovin ja vaikka iltaan asti. Viestiä 
tai soittoa meille päin vain, niin suunnitellaan 
yhdessä teidän porukalle sopiva kokonaisuus, 
Salovirta kehottaa hymyillen.  

Orient Occidentin showroomit

Ruukinkuja 2, 02330 Espoo
Puh. 09 260 660

Mikonkatu 19, 00100 Helsinki
Puh. 050 347 1096

Molemmat avoinna arkisin klo 8–16 ja  
sopimuksen mukaan. Kysy lisää ja varaa  

aika koulutukselle tai muulle tilaisuudelle: 

asiakaspalvelu@orientoccident.fi

Mikokadun showroom
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TASOKAS LIBERTY-LATTIOIDEN TUOTEPERHE TEKEE VAIKUTUKSEN

Tyylikkyys ja kestävyys edellä
Liberty Rock 40 -vinyylilattia, Liberty Xpressions -laminaattilattia sekä ympäristölle  

ystävällisemmästä PVC-vapaasta muovista valmistettu Liberty Nature on kolmikko, jonka  

joukosta löytyy puu- ja kivikuoseja moneen makuun. 

Makuuhuone, olohuone, eteinen, keittiö 
tai vaikka kaikki kerralla! Olipa kodin re-
montoinnin kohde ja mittaskaala mikä ta-
hansa, tarjoaa Liberty-tuoteperhe sisusta-
jalle huippuluokan lattiaratkaisut. Kaikkia 
Liberty-lattioita yhdistää upea ulkoasu ja 
erinomainen kestävyys: lattiapinnat säilyvät 
kovemmassakin kotikäytössä kauniina vuo-
sien ja jopa vuosikymmenten ajan. 

LIBERTY ROCK 40 – ELÄMÄÄ  
KESTÄVÄT VINYYLILATTIAT
• Erittäin kestävä (KL 32), helppohoitoinen 

ja mittavakaa vinyylilattia
• Tyylikäs ja viimeistelty Ultra Matt -pinta
• Eristää hyvin ääntä ja askelääniä  

(integroitu Sound Tech -aluskate)
• 100-prosenttinen veden- ja  

kosteudenkesto
• Vaivaton asennus Uniclic-pontilla
• Runsas valikoima laatta- ja  

puukuoseja eri sävyissä
• EPD-ympäristöseloste ja  

M1-päästöluokitus  

LIBERTY NATURE – PVC-VAPAAT 
KIERRÄTETTÄVÄT MUOVILATTIAT
• Erittäin kestävä (KL 34),  

helppohoitoinen ja mittavakaa
• Muovimateriaali polypropeenia 

(PP05), tuote ekologisesti  
kierrätettävissä

• Eristää hyvin askelääniä
• Vaivaton asennus Push Down  

Clic -lukkoponteilla
• Reunoissa mikroviisteet
• Blue Angel ympäristömerkki,  

Greenguard Gold -sertifikaatti ja 
M1-päästöluokitus

NÄYTTÄVÄ ESILLEPANO, VARMEMMAT KAUPAT!  

Liberty-näytetelineet heti  
saatavilla varastostamme 
Verkkokauppa on viime vuosina ottanut yhä 
vahvempaa jalansijaa myös sisutusmateriaa-
lien saralla. Myymälään kodinsisustaja saa-
puukin ennen kaikkea vertaillakseen erilaisia 
vaihtoehtoja kaikin aistein sekä löytääkseen 
sen juuri itselleen sopivan. 

Tästä syystä hyvin järjestetty ja tyylikäs esil-
lepano on myös lattiamateriaaleissa osto-
päätöksen tärkeä ajuri: näytetelineen avulla 
asiakas tutustuu lattioiden värisävyihin, kuo-
seihin, viimeistelyn huolellisuuteen sekä tuot-
teen tuntumaan koskettaessa ja astuttaessa.  

Asiakkaittesi huomion herättävät ja tutustumaan 
houkuttelevat Liberty-lattioiden näytetelineet ovat 
nyt saatavilla suoraan varastostamme! 

Tilaa Liberty-lattioiden näytetelineet  

omaan myymälääsi alueesi Orient Occident 

-yhteyshenkilön tai asiakaspalvelumme kautta:  
puh. 09 260 660 
asiakaspalvelu@orientoccident.fi  
Palvelemme arkisin klo 8–16.

– Liberty on lattiamerkki, joka ei kalpe-
ne kilpailijoittensa rinnalla millään mitta-
puulla. Liberty on täyttä laatua, ja se on 
sitä ylpeydellä, Orient Occidentin kovi-
en lattioiden apulaistuotepäällikkö Juha  
Salovirta kuvailee hymyillen. 

– Liberty on jo nyt kasvanut maailmanlaa-
juiseksi brändiksi. Suosittelen lämpimästi 

LIBERTY XPRESSIONS  
– LAADUKKAAT LAMINAATTILATTIAT
• Soveltuu kovaan kotikäyttöön,  

käyttöluokka (KL 32) 20 vuoden takuu 
•  Luotettava Megaloc-lukkopontti,  

helppo ja nopea asentaa
•  Hiilineutraali
•  Mattapintaiset luonnollisen  

kauniit puukuosit
•  EPD-ympäristöseloste,  

M1-päästöluokitus ja Blue Angel  
-ympäristömerkki Liberty Xpressions, Brussels

Liberty Rock 40, Plymouth Liberty Nature, Yellowstone

sen lattioihin tutustumista niin rautakaup-
pojen sisustusosastojen kuin muiden sisus-
tusmateriaaleja myyvien liikkeiden henki-
lökunnalle. Kun tuotteensa tuntee ja sen 
tietää hyväksi, sitä on helppo ja mukava 
myydä, hän tiivistää.   
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Joko asiakkaasi tuntevat markkinoiden  
kestävimmän puulattian tarinan?

Moni haaveilee puulattiasta, mutta arastelee sen asentamista mahdollisten kolhujen ja kosteusherkkyyden takia. 

Kun lattian valitsee oikein, ovat nämä pelot turhia – Parky-puulattia kestää vuosikymmenestä toiseen.

Jokainen tuntee parkettilattian haasteet. Niitä ryhdyttiin ratkomaan 
vuonna 1990 Parky-puulattialla. Tähtäimenä oli taklata kaikki perin-
teisen parketin ongelmat. Tavoitteessa onnistuttiin, sillä lopputulok-
sena syntyi puulattia, jolle valmistaja tarjoaa kuluttajakäyttöön elini-
käisen takuun.

– Mallistossa yhdistyy puupintojen vastustamaton viehätys, aito ra-
kenne, elävä ulkonäkö, miellyttävä tuntuma sekä huippuluokan kes-
tävyys, tuotepäällikkö Griet Fournier Parkyltä kuvailee.

SUOJANA VIIMEISIN TEKNOLOGIA
Parkyn salaisuus piilee sen harkitussa rakenteessa sekä teknologias-

sa, joka suojaa puupintaa arjen kolhuilta. 

– Parasta on, että Parkyn pinnalla on aitoa puuta. Se tuntuu jalan alla 
lämpimältä ja luonnolliselta. Koska puu on arvokasta, sitä käytetään 
harkiten. Parkyssä käytettävä puu hankitaan kestävästi hoidetuista 
metsistä ja se leikataan vain 0,6 millimetrin paksuisiksi kerroksiksi. 
Aito puupinta puristetaan tiheän HDF-kuitulevyn päälle ja lankkuihin 
lisätään kahdeksan lakkakerroksen Titanium finish -viimeistely. Tämä 
tekee lattioista erittäin iskunkestäviä ja vakaita verrattuna perinteisiin 
parketteihin, Fournier tarkentaa.

”Aqua Sealing Complete -viimeistelty 
puulattia sopii myös eteiseen ja  

keittiöön, sillä sen pinta on  
vedenpitävä 12 tunnin ajan. 

VEDENPITÄVÄ 12 TUNNIN AJAN
Parky on markkinoiden kestävin puulattia ja sen käyttöluokka on 

33. Käytännössä se tarkoittaa, että Parky kestää hyvin kulutusta, naar-
muuntumista, kolhuja ja kosteutta. Yksi hyvä myyntiargumentti onkin, 
että Parky pysyy hyvänä jopa kovassa julkitilakäytössä: ei siis huolta, 
että lattia vaurioituisi kodeissakaan. Erinomaista on myös se, että Par-
kyn viisteet on suojattu kosteudelta sekä lialta. Aqua Sealing Complete 
-viimeistely takaa 12 tunnin vedenpitävän pinnan ja estää kosteuden 
pääsemisen saumojen kautta lattian rakenteisiin.

KATTAVASSA VALIKOIMASSA RUNSAASTI VAIHTOEHTOJA 
Mallistosta jokainen asiakas löytää varmasti juuri omaa sisustusma-

kua palvelevan vaihtoehdon. Saatavilla on eri puulajeja sekä koko-, 
väri- ja kuviovaihtoehtoja. Mattapinta ja harjattu viimeistely säilyttä-
vät puun luonnollisen tuntuman ja ajattoman eleganssin. Tarjoa roh-
keasti eri vaihtoehtoja klassisesta persoonallisempaan. Auta asiakasta-
si ottamaan askeleen kohti uutta kestävää ja ekologista lattiaratkaisua.

– Moni arvostaa sitä, että Parky-lankut ovat käytön jälkeen täysin kier-
rätettävissä. Joskin se on asia, josta ei ostohetkellä tarvitse murehtia

– Parky-puulattialle kun tarjotaan julkisissa tiloissa 10 vuoden takuu 
ja kuluttajakäytössä elinikäinen takuu, Fournier hymyilee.   

Parky-puulattian asentaminen ja ylläpito on helppoa. Se ei vaadi hiontaa 
eikä muuta huoltoa arjessa. ”Ainutlaatuinen teknologia suojaa puupintaa 

ja lattia on erittäin vahva”, tuotepäällikkö Griet Fournier toteaa. 

Parky-puulattia, Pro 06, European Oak Rustc Light

Parky-puulattia, Summit 06, Frozen Walnut Parky-puulattia, Swing 06, Smoked Walnut

Parky-puulattia, Swing 06, European Oak
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Peitä tai korosta:  
lopputulos vertaansa vailla

Orac Decor -sisustuslistoilla ja -paneeleilla asunnon 

viimeistely sujuu nopeasti ja vaivattomasti. Saatavilla on 

muun muassa lattia-, katto-, seinä-, jalka- ja valolistoja, 

seinäpaneeleita sekä 3D-sisustuselementtejä. Katso 

vinkkimme onnistuneeseen lopputulokseen!

Orac Decor -valolistojen avulla asuntoon  
saa luotua aivan uudenlaista tunnelmaa. 

Koska Orac Decor -seinäpaneelit 
kestävät kosteutta, ne voidaan 
asentaa jopa märkätiloihin.

tyylikästä sisustusideaa  
– näin helppoa se on3

PIILOTA JOHDOT JA MUISTOT MENNEESTÄ LATTIALISTALLA
Lattialistoilla kätket helposti niin vanhat jalkalistat kuin häiritsevät 
johdot. Saat huonokuntoiset ja vaikeasti irrotettavat, kapeaprofiiliset 
jalkalistat piiloon varastomallistoon kuuluvan SX171-peitejalkalistan 
taakse. SX155 puolestaan sulkee sisäänsä epäsiistit johdot. Materi-
aalina käytetty duropolymeeri kestää erinomaisesti iskuja ja kolhuja.

LUO VALOLISTOILLA TUNNELMAA
Epäsuora valaistus voi muuttaa koko tilan ilmettä. Listojen avulla 
valoa pystyy kohdistamaan haluamallaan tavalla: seinästä huoneen 
suuntaan tai epäsuorasti ylös- ja alaspäin sekä katosta lattiaa kohti. 
Saatavilla on kolme varastomallia, CX188, CX189 ja CX190 sekä lu-
kuisia tilaustuotteita. Paras työjälki saavutetaan, kun käytetään alumii-
nirunkoista led-valonauhaa tai lista vuorataan alumiiniteipillä. Tällöin 
valo kohdistuu haluttuun suuntaan eikä se hohda listasta läpi.

KIINNITÄ KATSEET SEINÄPANEELEILLA
Kevyillä Orac Decor -paneeleilla loihdit helposti ja nopeasti uutta il-
mettä sisustukseen. Useiden yksittäisten rimojen tai listojen kiinnittä-
misen sijaan paneelit mahdollistavat suuremman pinnan peittämisen 
kerralla. Paneelit asennetaan liimaamalla, eli kiinnitysnauloja ei tarvita. 
Huomaamattomien saumakohtien ansiosta kokonaisuus säilyy yhte-
neväisenä. Asennuksen jälkeen paneelit voi maalata vesiohenteisilla 
seinä- ja kalustemaaleilla. W108 Zigzag -varastotuotetta on saatavilla 
kappaleittain nopealla toimitusajalla.   

1.

2.

3.

LANKAKANTTAUS LAAJENTAA VAIHTOEHTOJEN KIRJOA ENTISESTÄÄN!  

Matot mittojen mukaan kodin moniin tiloihin 

Tyylikäs ja tunnelmallinen viimeistely sisustukselle sekä miellyttävää 
tuntumaa askelten alle. Siinäpä ne tärkeimmät maton hankinnan mo-
tiivit. Tietyn tilan tyyliin ja mittoihin sopivan maton löytäminen ei silti 
monestikaan ole kodin sisustajalle ihan läpihuutojuttu.  

– Me räätälöimme matot alusta loppuun asti Espoon tehtaallamme 
siten, että lopputulos vastaa täsmälleen sille asetettuja tarpeita ja toi-
veita. Olo- ja makuuhuoneet, käytävät, eteiset ja takkahuoneet, eli 
olipa tila mikä tahansa, meiltä löytyy ratkaisut. Haluamme tehdä ma-
ton hankinnan mahdollisimman helpoksi, Orient Occidentin tekstii-
lilattioista vastaava apulaistuotepäällikkö Karoliina Piispa kuvailee.  

– Hyvän palvelun nimissä rautakaupan tai sisustusliikkeen myyjän 
kannattaa siis ehdottomasti vinkata meidän mittatilausmatoista asi-
akkaalleen, hän lisää.

UPEITA UUTUUKSIA KATTAVAAN VALIKOIMAAN
Orien Occidentin mittatilausmattojen ulkoasuissa riittää mistä valita: 

tummaa ja vaaleaa, puhtaita ja murrettuja sävyjä. Myös mattolaatuja 
on paljon, aina rouheasta sisalista lämpimään villaan asti. 

Kattavien nauhakanttausvaihtojen rinnalle on saatu hinnaltaan huokeampi lankakanttaus, jonka avulla  

maton värisävyt saadaan sopimaan täydellisesti yhteen. Myös mattolaatujen joukosta löytyy uutuuksia:  

hurmaavat Lumina ja Ember.   

”Villan pehmeyttä ja eläväisiä  
pintastruktuureja – uudet mattolaadut 

ovat nimeltään Lumina ja Ember.  
– Täksi syksyksi olemme tuoneet valikoimaan mukaan myös kaksi uutta 
mattolaatua. Ensimmäinen on Lumina, jonka pinnassa on upea eläväi-
nen struktuuri. Toinen on 100-prosenttisesti villasta valmistettu ja siten 
miellyttävän pehmeä Ember.

Myös mattojen kanttausmahdollisuuksien saralle saadaan uutta. Jo aiem-
min valikoimaan kuuluneen nahasta, alcantarasta, puuvillasta, pellavasta 
tai juutista tehtävän nauhakanttauksen rinnalle on tuotu hillityn tyylikäs 
lankakanttaus. 

– Kanttaus on erittäin tärkeä osa mattokokonaisuutta. Se tekee matosta 
huolitellun näköisen ja varmistaa, että matto pysyy muodossaan ja istuu 
hyvin paikkaansa. Uusi lankakanttaus on tyyliltään minimalistinen ja 
hinnaltaan huokeampi kanttaustapa. Sen avulla maton ja kanttauksen 
sävyt saadaan sopimaan täydellisesti yhteen, Piispa hymyilee.  
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Ember -villamatto Alcantara ja Pellava nauhakantilla.Ember -villamatto ja Lumina-mattoja lamkankantattuna. Lumina lankakantattuna ja Alcantara nauhakantilla.



COREtec Naturals, Lumber COREtec Naturals, Forest COREtec Naturals, Timber
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COREtec Naturals -mallisto  
kestää katseita ja kulutusta

COREtec-lattia on oivallinen valinta heille, jotka etsivät pitkäikäistä ja tyylikästä lattiaratkaisua.  

100 % kosteutta kestävä komposiittirunko ja tiiviisti lukittuva lukkopontti tekevät lattiasta mittavakaan. 

COREtec voidaan asentaa käytettäväksi lattialämmityksen kanssa sekä haastavillekin pinnoille,  

kuten esimerkiksi suoraan keraamisen laatan päälle. 

MYÖS LEMMIKKIELÄINPERHEISIIN
Lattian valinnalla on kauaskantoiset vaikutukset, sillä laadukas lat-

tia kestää hyvänä sukupolvelta toiselle. COREtec tunnetaan juurikin 
sen hyvästä kestävyydestä – pinta ei pahastu kovaakaan käyttöä, ku-
ten lemmikkieläinten kynsien rapinaa, lasten leikkejä tai huonekalu-
jen siirtelyä. Korkkipohja tuo puolestaan lattialle pehmeyttä, lämmö-
neristystä sekä vaimentaa askelääniä. 

RUNSAASTI KUOSIVAIHTOEHTOJA
COREtec Naturals -malliston lukuisat kuosit varmistavat, että mal-

listosta löytyy juuri omaa sisustusmakua täydellisesti palveleva vaih-
toehto – aina puukuoseista laattoihin.

”COREtecille on myönnetty  
M1-luokitus, eli se tukee  

hyvää sisäilmaa.

YHTEENSOPIVA LATTIALÄMMITYKSEN KANSSA
Lattialämmitys tuo moneen kotiin lisämukavuutta. Siksi kannattaa-

kin kertoa asiakkaille, että COREtec sopii hyvin käytettäväksi myös 
lattialämmityksen kanssa. Se on erinomainen valinta haastaviinkin ti-
loihin, kuten keittiöihin ja eteisiin.  

KIERRÄTYSMATERIAALEISTA VALMISTETTU MATTOLAATTA EGE REFORM FLUX:

Hurmaavien sävyjen vihreämpää virtaa!  

Tanskalaisen Ege Carpetsin ReForm Flux on vahvasti ajassa kiinni: 
tuotteen pohja ja pintakudonta on valmistettu kierrätetyistä materi-
aaleista. Mallistolle on myönnetty kansainvälisesti tunnettu Cradle to 
Cradle -kiertotaloussertifikaatti.

”Ege ReForm Fluxilla olevan Cradle 
to Cradle -kiertotaloussertifikaatin 

lähtökohta on, että tuotteen elinkaaren 
eri vaiheissa ei synny jätettä.

– ReForm Fluxilla on myös EPD-ympäristöseloste, joka todistaa sen 
olevan hiilineutraali koko elinkaaren ajalla. M1-luokiteltu lattiatuote 
tarjoaa upeita mahdollisuuksia kestävien ja käyttäjien hyvinvointia 
tukevien tilojen toteuttamiseen, Orient Occidentin tuotepäällikkö 
Tulan Vainio kertoo.  

Nopeasti saatavissa oleva Ege ReForm Flux -varastomallisto tarjoaa yhteensä 12 kaunista  

värisävyä. Edustettuina ovat muun muassa hillityt harmaa ja beige, metsäinen vihreä, maanläheinen  

ruskea sekä dramaattinen musta.    

Ege ReForm Flux -mattolaattojen pinta on silmukkainen eli tuftattu. 
Kuosien Vainio kertoo olevan modernin minimalistisia.   

– Egelle tyypilliseen tapaan malliston estetiikka löytää inspiraationsa 
ennen kaikkea luonnosta, mutta tässä tapauksessa myös urbaanimmista 
ympäristöistä. Malliston nimi Flux merkitsee virtausta, hän sanoo.  

– Väripaletin toisiinsa hienovaraisesti yhdistyvät sävyt kuvaavat erilais-
ten elementtien, kuten betonin, kiven, hiekan ja asfaltin muutosta, kun 
ne kostuvat sateessa ja kuivuvat auringossa. Kahden vastakkaisen ääri-
pään väliltä on löydettävissä lukemattomia kiehtovia sävyjä. 

Ege ReForm Flux luo tilaan miellyttävän seesteistä tunnelmaa. Ulko-
asussa voi aistia samaa fiilistä kuin kesällä sateen jälkeen, Vainio ku-
vailee.  

12 erilaista 
ReForm Flux -sävyä  

ovat saatavissa suoraan  
Orient Occidentin  
Espoon varastosta,  

eli nopeasti ja  
luotettavasti.
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UUSI RAKENNUSLAKI ASTUU VOIMAAN VUODEN 2025 ALUSSA

Sisustusmateriaalien  
hiilijalanjäljet pian loopin alla

Rakentaminen ja rakennukset aiheuttavat tutkimusten mukaan jopa 
40 % koko maailman hiilidioksidipäästöistä. Siksi asiaan on tartuttu 
myös lainsäädännön keinoin.

– Uusi rakennuslaki tulee Suomessa voimaan vuoden 2025 alussa, 
josta käynnistyy kolmen vuoden siirtymäaika. Erityisesti rakentamisen 
hiilijalanjäljen pienentämiseen ja alan kiertotalouden voimistamiseen 
tähtäävä rakennuslaki tuo tietojemme mukaan muutoksia myös oma-
kotirakentajien hankkeisiin, Orient Occidentin tuotepäällikkö Tulan 
Vainio aloittaa.  

Jatkossa rakennusluvan yhteydessä tulee toimittaa ilmastoselvitys ja 
materiaaliseloste, jotka on päivitettävä ajan tasalle rakennuksen käyt-
töönoton yhteydessä. Ilmastoselvityksessä lasketaan rakennuksen 
hiilijalanjälki ja hiilikädenjälki koko sen elinkaaren ajalta. Hiilijalan-
jälkeen lasketaan mukaan myös sisustuksen kiinteät pintamateriaalit 
kuten lattiat. 

– Vaikkei ilmoitusten tai selosteiden toimittaminen tietenkään ole 
rakennus- ja sisustusmateriaalien jälleenmyyjien vastuulla, mielestäni 
myös heidän kannattaa ottaa muutoksesta onkeensa mahdollisimman 
ajoissa, jo kilpailuedun saavuttamisen nimissä, Vainio sanoo.  

– Myyjä on kuitenkin kuluttajan silmissä tuotteittensa ominaisuuksien 
ja taustojen asiantuntija, eli hän voi opastuksellaan ja suosituksillaan 
vaikuttaa kodinsisustajan valintoihin. Me Orient Occidentilla tarjoam-
me jälleenmyyjillemme tiedot muun muassa tuotteittemme hiilijalan-
jäljistä ja kierrätettävyydestä avoimesti. Lisäksi voimme auttaa heitä 
oppimaan ja omaksumaan ne tavat, joilla asioista kannattaa kertoa 
asiakkaille, hän lisää. 

”Orient Occidentin tavoitteena  
on olla kokonaan hiilineutraali  

vuoteen 2030 mennessä.    

TUOTEPORTFOLION KEHITYSTÄ PITKÄJÄNTEISESTI JA  
EKOLOGISUUTTA PAINOTTAEN

Orient Occident on jo vuosia rakentanut ja kehittänyt kotien sisusta-
miseen suunnattua tuotevalikoimaansa kestävään tulevaisuuteen kat-
soen. Marraskuussa 2022 julkaistu Orient Occidentin hiilineutraa-

Kolmannen osapuolen laatiman EPD-ympäristöselosteen merkitys rakennus- ja sisustusmateriaalien 

hiilipäästölukujen tietolähteenä kasvaa entisestään lähivuosina. Orient Occidentin myymistä tuotteista jo  

yli puolella on EPD. Maahantuojayhtiö on jälleenmyyjäkumppaniensa tukena materiaalien hiilipäästöihin  

liittyvien tietojen viestimisessä myös asiakkaan suuntaan – nyt ja tulevaisuudessa.  

liustiekartta toi ympäristövastuullisuuteen liittyvät teot ja tavoitteet 
näkyviksi kaikille yhtiön sidosryhmille. Orient Occidentin tavoitteena 
on olla kokonaan hiilineutraali vuoteen 2030 mennessä.    

– Maahantuojayhtiö kun olemme, ovat nimenomaan tuotteet ja niiden 
logistiikka hyvin keskeinen osa vastuullisuustekemistämme. Paino-
tamme tuotevalinnoissamme muun muassa pieniä hiilipäästöjä, pitkää 
elinkaarta, uusiopohjaisia ja biopohjaisia raaka-aineita sekä tehokasta 
kierrätettävyyttä. Me haluamme tarjota kumppaneillemme myytäviksi 
tuotteita, joista on heidän asiakkailleen iloa pitkään ja joiden ympäris-
tökuorma on mahdollisimman vähäinen, Vainio sanoo.   

MARKKINOIDEN LAAJIN HIILINEUTRAALIEN  
SISUSTUSMATERIAALIEN VALIKOIMA

Yksi keskeisimmistä sisustusmateriaalin ympäristövastuullisuuden 
mittareista on sen hiilijalanjälki, eli tuotteen koko elinkaaren aikai-
set hiilidioksidipäästöt. Luotettavimmin tämä tieto on varmistetavissa 
kolmannen osapuolen laatimasta EPD-ympäristöselosteesta. 

– Jo yli puolella myyntivolyymimme tuotteista on EPD. Edustettuina 
ovat käytännössä kaikki tuoteryhmämme ja joukkoon mahtuu myös 
useita kodin lattiatuotteita. 

Vainio kertoo, että Orient Occidentin hiilineutraalien tuotteiden vali-
koima on jo nyt markkinoiden kattavin.

– Maahantuojan roolissa meillä on ymmärrettävästi vain rajalliset kei-
not vaikuttaa tuotteiden valmistukseen tai niiden globaalin mittakaa-
van logistiikkaan. Teemme asian tiimoilla kuitenkin jatkuvasti töitä ja 
pyrimme ohjaamaan kumppaneitamme vastuullisemmille urille. 

Orient Occident siis pyrkii omilla valinnoillaan tuomaan jatkuvasti 
vähäpäästöisempiä tuotteita jälleenmyyjiensä ja näiden asiakkaiden 
saataville. 

– Nyt valikoimissamme olevien tuotteiden päästöt on saatu nollattua 
sekä tuotannon että niiden kuljetusten osalta varastollemme Espoo-
seen asti. Hiilineutraaliuden saavuttamisessa olemme hyödyntäneet 
myös päästökompensaatiota, jota on tehty tukemalla Gold Standard 
-sertifioituja uusiutuvan energian hankkeita. Se on keino, jolla voimme 
tällä hetkellä vaikuttaa tehokkaimmin, Vainio toteaa.  

”EPD-ympäristöseloste on 
dokumentti, joka kertoo  

rakennus- ja sisustusmateriaalien 
koko elinkaaren aikaisen 

hiilijalanjäljen.

”Orient Occident painottaa 
tuotevalikoimansa kehittämisessä 
muun muassa pieniä hiilipäästöjä, 
pitkää elinkaarta, uusiopohjaisia 
ja biopohjaisia raaka-aineita sekä 

tehokasta kierrätettävyyttä.

Milliken, Scupltured Forms -mattolaatta

Liberty Rock 30 Acoustic, Atalnta

Parky-puulattiat, Ivory Oak

” EPD-ympäristöseloste on 
myönnetty Orient Occidentin  

tuotteista mm. Parky-puulattioille, 
Liberty Rock -vinyylilattioille sekä 

Millikenin mattolaatoille.
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Tuotevinkki:
PARKY DELUXE+ 06  
DEXB+104 DESERT OAK PREMIUM
Markkinoiden kestävin puulattia. Ei naar-
muunnu ja kestää kosteutta jopa 12 tuntia.

1-SAUVAINEN VAALEA LOCFLOOR LCF00251
Laadukas ja pitkäikäinen laminaattilattia.

LUONNONMATERIAALEISTA  
VALMISTETUT MATOT
Viimeistele sisustus näyttävillä matoilla. 
Luonnonmateriaaleista valmistetut matot te-
kevät tilasta kodikkaan ja parantavat samalla 
akustiikkaa.

Orient Occident vieraili Loviisan 

Kuningattarenrannassa tutustumassa messukoteihin  

ja niissä tehtyihin sisustusratkaisuihin. 

Merellisellä asuinalueella sijaitsevissa kohteissa korostuivat luon-
nonläheisyys ja ekologisuus – muun muassa luonnonkivet, puu ja 
kierrätysmateriaalit. Luonnonmateriaaleja oli käytetty oivaltavasti 
niin kovissa lattiapäällysteissä kuin esimerkiksi matoissa. 

– Elinkaariajattelu ja ympäristön huomioiminen rakentamisessa 
ja sisustuksessa ilahduttivat erityisesti, sillä ne ovat tärkeitä arvoja 
myös Orient Occidentille, muistuttaa apulaistuotepäällikkö Juha 
Salovirta.

ASUNTOMESSUT LOVIISASSA

Trendikästä juuri nyt

Tuotevinkki:
CORETEC MEGASTONE+  
50 LVTE 1903 THABOR
100 % kosteudenkestävä komposiittilat-
tia, joka voidaan asentaa haastavillekin 
pinnoille, kuten keraamisen laatan päälle.

Tuotevinkki:
SAKAMI SISAL
Luonnonkuituinen, 100 % sisalmatto. Saata-
villa kantattuna mittatilausmattona tai koko-
lattiamattona.

TITAN JA EMBER
Kokonaan villasta valmistetut, ihastuttavan 
pehmeät matot. 

LUONNOLLISET PUULATTIAT
Lattia voi olla kaikkea muutakin kuin vain 
tylsä välttämättömyys! Luo tilaan luonnon-
läheistä tunnelmaa 1-sauvaisella puulattialla. 
Asuntomessuilla nähtiin erityisesti vaaleita 
sävyjä.

NÄYTTÄVÄT LAATAT
Isot kivilaatat kääntävät katseita ja tekevät 
kokonaisuudesta loisteliaan. Ne kestävät 
hyvin kulutusta ja ovat siksi erinomainen 
valinta myös perheisiin, joissa on lemmik-
kieläimiä. 

Nappaa  
messutrendit  

talteen 

Omarantaisella tontilla sijaitseva 
Villa Havu on nelihenkisen perheen 
koti. Elegantit verhot ovat Orient 
Occidentin valikoimista.

Villa Havu: 
Sisustussuunnittelu: @laura.seppanen  
Valokuvaaja: @petterssonphoto

Lattioiden viimeistely on avainasemassa tilan ilmeen ja tunnelman luomisessa. Astu mukaan seikkailulle jalka- ja 

monitoimilistojen sekä aluskatteiden maailmaan. Valikoimassa on runsaasti vaihtoehtoja jokaiseen kotiin!

KAUNEUTTA JA SUOJAA JALKALISTOILLA
Jalkalistat nähdään tyypillisesti käytännöllisinä tarvikkeina, mut-

ta niihin voi suhtautua myös huomaamattomina taideteoksina. Jal-
kalistat yhdistävät lattian ja seinän yhtenäisesti toisiinsa sekä suo-
jaavat seinää kolhuilta. Tarjolla on tyylejä ja materiaaleja jokaiseen 
sisustusmakuun: klassista puuta, modernia metallia sekä minima-
listista muovia.

ASTETTA FIKSUMMAT MONITOIMILISTAT 
Monitoimilistat täydentävät tilan ilmettä sekä tarjoavat toiminnal-

LATTIATARVIKKEILLA TYYLIÄ JA TOIMINNALLISUUTTA

Pienillä yksityiskohdilla suuri vaikutus

lista lisäarvoa. Sisäänrakennetut kaapelikanavat piilottavat häiritsevät joh-
dot. Monipuoliset pintakäsittelyt puolestaan sulauttavat listat saumatto-
masti ympäristöönsä.

ALUSKATE ON LATTIAN SALAINEN SUOJELIJA
Muistathan kertoa asiakkaillesi, että upean lattian perusta on vankka 

aluskate. Laadukas aluskate vaikuttaa paljon lattian kestävyyteen ja toimin-
nallisuuteen. Se torjuu kosteutta, ääniä ja lämpötilavaihteluja. Esimerkik-
si Secura Aquastop Flex -alusmateriaali tarjoaa tehokasta suojaa. Aquas-
top-höyrysulku takaa, etteivät kosteus ja höyry pääse lattian alle.  

Luo harkittujen yksityiskohtien avulla tiloja, 
jotka tarjoavat unohtumattoman kokemuksen. 
Lattiatarvikkeet tuovat mukanaan myös run-
saasti toiminnallista lisäarvoa.

Secura Aquastop Flex -alusmateriaali

COREtec Megastone Parky-puulattia, Deluxe+ 06, Desert Oak Premium Ember-villamatto



Ympäristön kestävän kehityksen ja ihmisten hyvinvoinnin tukeminen luovat perustan kaikelle 

toiminnallemme. Me teemme jatkuvasti tekoja ja valintoja paremman tulevaisuuden puolesta. 

Edistämme asiantuntijuudellamme ja tuotteillamme myös asiakkaittemme vastuullisia päämääriä. 

YHDESSÄ OLEMME VAIKUTTAVAMPIA – LUOMME SILMIÄ AVAAVIA TILOJA.

ASIAKASPALVELUMME

puh. 09 260 660 
asiakaspalvelu@orientoccident.fi
Palvelemme arkisin klo 8–16.

SEURAA MEITÄ SOMESSA
Saat somekanaviemme kautta inspiraatiota
ja ajankohtaisia vinkkejä myyntityösi tueksi! 

Facebook  I  Instagram  I  LinkedIn  I  Pinterest 

MARKO MIKKOLA
tekninen myyntipäällikkö,
rautakaupat ja väriliikkeet
puh. 040 571 7281
marko.mikkola@orientoccident.fi

VERKKOPALVELU JÄLLEENMYYJILLE 24/7
Verkkosivujemme kautta onnistuu kätevästi muun muassa tuote-, hinta-

ja saatavuustietojen haku sekä tilausten teko. Jos sinulla ei ole vielä käyt-

täjätunnuksia, ole yhteydessä yhteyshenkilöösi tai asiakaspalveluumme.

www.orientoccident.fi 

Pidetään yhtä 

– ja yhteyttä!   

JANNE LAHTINEN
aluepäällikkö,
rautakaupat ja väriliikkeet
puh. 050 432 1789
janne.lahtinen@orientoccident.fi

MIKKO LÖYTÖLÄ
aluepäällikkö,
rautakaupat ja väriliikkeet
puh. 040 832 5333
mikko.loytola@orientoccident.fi
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